2015 Campus Recruitment – Open Positions
博世热力技术（北京）有限公司      
博世热力技术有限公司是欧洲顶级的高效供热产品供应商。在2014年财政年度，公司实现了约31亿欧元的销售额（67%在德国之外），拥有的员工约13,400名。博世热力技术控股有限公司拥有众多的国际及地区强势品牌，在全球15个国家的23家工厂生产多种多样的供暖产品，以实现环保节能持续发展为产品战略目标。
　　博世热力技术在中国拥有4家全资子公司，分别位于北京，上海， 湖北武汉和山东淄博/青岛 ，全国范围内拥有员工1200余人。博世热力技术（北京）有限公司，系博世热力技术在中国的销售总部，成立于2000年，主要向中国市场销售来自欧洲的多种系列铸铁锅炉、钢制锅炉、壁挂炉、太阳能、热泵及其配件等。目前共有员工230余名，其业务遍及全国27个省市，并分别在国内35个城市设有销售代表处及售后服务中心。
隶属博世集团的博世热力技术秉承博世的人才战略：高度注重人才培养和发展，为员工提供优良的工作环境、国际化的工作氛围、良好的薪资、健全的福利体系、富有挑战性的工作任务、完善的员工发展平台以及大量的培训学习机会。博世热力技术在大中国区的快速发展为您铺设了国际性的发展平台，我们热切期待您的加入!

公司网站: http://www.bosch-climate.cn
公司地址: 博世热力技术（北京）有限公司   北京经济技术开发区永昌南路6号3
BJ-TT/SCN-01：Sales Trainee
Number of openings: 1 
Function: Marketing 
Location: Beijing 北京 
Overseas Recruitment: ( No)

Requirement of Degree: Bachelor of above本科及以上
Responsibilities工作职责：
Support the Marketing Director in daily business in both administrative and project-based (content wise) tasks e.g.

 支持市场总监日常行政性和项目性(内容方面)任务
- Gather, compile, verify and analyze information for decision preparation for the Marketing Director
 收集、整理、验证及分析信息，为市场总监制定决策做准备
- Develop and prepare management presentations
 制作并准备管理演示文件
- Prepare regular Marketing and management reports
 准备定期的市场营销及管理报告
- Actively support and coordinate in marketing strategy projects
积极支持及协调市场营销战略项目 
- Support in organizing and executing big meetings and seminars
支持大型会议及研讨会的组织及实施
- Do the translation both in writing and spoken for Marketing Director
为市场总监提供中英文的书面及口头翻译
- Perform full spectrum of professional administrative and secretarial support to Marketing Director (such as organizing meetings, travel arrangements (hotel, transportation, invitation letters), document preparation and filing, budgeting and expenses claim
履行对市场总监的专业行政和秘书支持，如：组织会议、出差安排（酒店、交通、邀请函）、文件准备及提交、预算及费用报销。
Requirements任职要求：

- Bachelor degree or above in Marketing, or MBA degree 
 市场营销本科及以上专业，或工商管理硕士
- Excellent writing and spoken English & Mandarin
 出色的英文及普通话书写及口头表达能力
- Proficient in MS Office (Excel, Powerpoint, Word)
  熟练使用办公软件（表格、演示文件、文档）
- Good analytical skills and creative thinking
  良好的分析能力及创造性思维能力
- Good business acumen, dedicated to work, proactive and willing to take responsibility, move things forward, trustworthy person
良好的商业意识，工作敬业，积极主动，愿意承担责任，推动事情的发展，值得信赖的人
- Self motivated, excellent communication skills and team spirit
 自我激励，优秀的沟通能力和团队合作精神；

- Willingness to work and interact in international teams
 积极融入并在国际化的团队中发挥作用。
BJ-TT/SCN-02：Sales Trainee 
Number: 1

Function: After Sales Service
Location: Beijing 北京
Overseas Recruitment: ( No)

Requirements of Degree: Bachelor of above本科及以上
- Spare parts orders (FOC and Sales) processing;
 零部件索赔、销售订单的处理；
- ERP system input;
 ERP系统录入；

- Support service engineer to make service quotation and contract; 

 协助服务工程师制定服务报价和相关合同；
- Spare parts inventory forecast and maintenance;
 零部件库存的预测及维护；

- Internal / External KPI Reporting;

 内部、外部 KPI数据报告；

- Close cooperation with ASA2 teams and the QMM departments of plant.

 与技术部和工厂质检部密切合作。 
Requirements任职要求：
- Bachelor or Master Degree in Logistics or Commerce, Economics;

 本科或以上学历，物流或商务、经济专业；
- Self motivated, excellent communication skills and team spirit;

 积极主动，优秀的沟通能力、和团队合作精神；

- Strong awareness of customer service
 客户服务意识

- English written and verbal;
 英语听说读写流利；

- Proficient in MS Office (Excel, Powerpoint, Word)；
 熟练使用办公软件（表格、演示文件、文档）
BJ-TT/SCN-02：Sales Trainee 
Number: 1

Function: Sales
Location: Shanghai上海
Overseas Recruitment: ( No)

Requirements of Degree: Bachelor of above本科及以上

Responsibilities工作职责：
· Builds up strong and productive sales network and manage channels in defined area
建立有效的销售网络，管理销售渠道；

· Run after key projects together with dealers, and extend market share to complete sales forecast

配合代理商跟踪关键项目，扩大市场占有率，完成销售预测
· Maintain strong relationship with existing dealers and manage dealers’ payment, account receivable and orders;
维护现有代理商的关系，管理代理商的付款、应收账款和订单；
· Responsible for market info collection and analysis of competitors;
负责市场情报的收集，竞争对手分析；
· Responsible for plan and implementation of all sales activities in respective area and accomplish the sales target;
负责计划和贯彻执行所有的销售活动，完成销售目标；
Requirements任职要求：

· Bachelor degree or above, major in Building Environment And Equipment Engineering , HVAC*, Mechanical Engineering or Equivalent Majors
本科及以上学历，建筑环境与设备工程、暖通、机械工程或相关工科专业
· Self motivated, excellent communication skills and team spirit;

积极主动，优秀的沟通能力和团队合作精神；
· Analytical and Creative Thinking;

具有分析和创造性思维；
· English written and verbal;
英语听说读写流利；
· Good computer skill; 

熟练使用计算机；
博世的校园专场招聘会将在10月18日在南京举办
Location: Sheraton Nanjing Kingsley Hotel and Towers 南京金丝利喜来登酒店
Address: 南京市秦淮区汉中路169号 (地铁2号线上海路站3号口出步行500米)

时间：9：00-16：00

如对职位感兴趣，可将简历发送到 lu.han@cn.bosch.com
或电话联系021-22182968
